POLSKIE CENTRUM

KADROWO
PLACOWE

Profesjonalny Kupiec - rozwdj kompetencji
zakupowych i negocjacyjnych (Szkolenie 4-dniowe)

Szkolenie jest doskonatym programem pomagajacym usystematyzowac wiedze dotyczaca profesjonalnego
realizowania procesu zakupowego skoncentrowanego na celach biznesowych firmy.

Podczas szkolenia uczestnicy poznajg sposoby kategoryzacji zakupow, analizy rynku, segmentacji dostawcow,
analizy potrzeb. W ramach szkolenia omawiamy sposoby zarzadzania wspodtpraca z dostawcami oraz strategie
dopasowane do réznych segmentow zakupowych w odniesieniu do ich istotnosci dla biznesu przedsiebiorstwa.

Program szkolenia zawiera wiele praktycznych ¢wiczen, dzieki ktérym uczestnicy moga zastosowac zdobyta wiedze
Jjuz od kolejnego dnia w swojej pracy. W trakcie programu szkoleniowego trener podaje realne przyktady obrazujace
omawiany model lub metodeg, jest tez mozliwos¢ omawiania realnych case'éw biznesowych wniesionych przez
uczestnikow.

Szkolenie prowadzone jest w formule warsztatowej, co oznacza aktywne uczestnictwo oséb biorgcych w nim udziat,
poniewaz jest to najbardziej efektywna forma uczenia sie dorostych.

Szkolenie jest realizowane w trybie 4 dni po 4 h kazdego dnia.

Program szkolenia obejmuje nastepujace zagadnienia:

I Dzien:

e Kategoryzacja zakupow.
e Analiza rynku i segmentacja dostawcow.

e Zarzadzanie relacjami z dostawcami.

1. Dzien:

e Diagnoza potrzeb i wspdtpraca z klientami wewnetrznymi.
e Relacje z trudnym klientem/dostawca.

e Budowanie i realizacja strategii zakupowych.

Il Dzien:

e Zarzadzanie ryzykiem w zakupach i sposoby jego mitygacji.
e Budowanie dobrze funkcjonujacych i wspierajacych procedur zakupowych.

e Wybor strategii negocjacyjnych.



v.

Dzien:

e Wybor strategii negocjacyjnych c.d.

e Umiegjetnosci negocjacji zakupowych.



Informacje ogranizacyjne:

Forma szkolenia: Szkolenie Online
Cena regularna uczestnictwa jednej osoby netto: 1590,00 zt
Cena regularna uczestnictwa jednej osoby brutto: 1955,70 zt

Pobierz formularz zgtoszeniowy w PDF lub zapisz sie online na to wydarzenie poprzez strone internetowa.

Polskie Centrum Kadrowo-Ptacowe | 93-119 £6d7 | ul. Nieszawska 20/26
e-mail: szkolenia@pckp.pl | www.pckp.pl
tel.: 42 23530 60 | fax: 42 683 2125


https://pckp.pl/wp-content/uploads/2023/09/Formularz-zgloszenia-na-szkolenie.pdf
https://pckp.pl/szkolenie/profesjonalny-kupiec-rozwoj-kompetencji-zakupowych-i-negocjacyjnych-szkolenie-4-dniowe/?termin=52287

